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Vorlesung:   
Beginn:        
Entscheidungs- und Spieltheorie

(in englischer Sprache)

Eine Vorlesung im Rahmen des Studiengangs „Cognitive Science“

Gliederung

1. Ökonomische Entscheidungen bei Sicherheit

2. Entscheidungen bei Risiko und Unsicherheit

3. Kooperative Spiel- und Verhandlungstheorie

4. Nichtkooperative Spieltheorie

5. Experimentelle Spiele bei öffentlichen Gütern

6. Neuroeconomics
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